
演出合同谈判 

你是长期服务于A公司的律师，经常代表公司和明星谈判。A公司最近收购

了一个剧本名为“失落假日”，讲的是某明星度假时被困在南太平洋的一个海岛，

历经各种惊险重新回归正常生活的故事。公司希望B明星（国内顶级影星）出演

男一号。B明星在看了剧本后表示对这个角色非常感兴趣，打算听取公司的报价。

你现在的任务是和B的经纪人会面，就聘用协议的关键条款进行磋商。 

 

 

 

 

A 影视公司律师的私密信息  

在会面之前，你和制片人进行了详谈，了解公司对合同主要条款的意见，同

时公司也表示非常希望B能出演该电影，因为B比其他的一线明星（包括顶级明

星）更为适合这个角色。公司关心的条款有5个：薪酬、票房分成、拍摄地点、

拍摄时间跨度、B在公映前参加宣传活动的场次 

1. 薪酬。片方认为开价最少应当是3000万，如果低于这个数字会被认为没

有诚意。如果B同意3000万最好不过，如果不同意可以逐步提高，最高不能超过

4000万。 

2. 票房分成。最高的票房分成是5%，当然越少越好。片方也愿意用分成来

鼓励演员拿出最好的表现，这比直接给片酬更有激励性。 

3. 拍摄地点。片方考虑到4个地点，无锡影城，海南，澳大利亚和泰国。泰

国是公司的首选，因为人工便宜；无锡是第二选择，虽然人工较高，但可以减少

设备运输费用。海南岛的景色更加适合，但人工和搬运成本较高。澳大利亚是最

后选择，因为人工贵，且设备的搬运成本高。 

4. 时间跨度。时间越短，越能够减少成本。如果每天工作较长时间并且增

加拍摄强度，电影可以在4周拍摄完毕，这是最好的结果。影片也可以在6、8、

10周拍摄完毕，但会增加成本。 

5. 宣传场次。最少两次，最好能有五次，可以为影片充分造势。 

 

 



 

 

可能的最佳结果：480 

B 明星经纪人的私密信息 

你是一位专门代表演员和片方谈判的律师，B 明星是你最重要的客户。最近

B 向你咨询关于接拍 A 公司“失落假日”剧本的问题。A 公司邀请 B 参加该电影

拍摄，B 本身也很喜欢这个剧本。如果双方能够达成满意的合同，B 很愿意出演

该电影。在和 A 公司接触前，你和 B 通过深入交谈，了解他对合同的主要关注

点，以及各关注点的重要程度。合同的主要内容应包括 5 各方面：薪酬、票房分

成、拍摄地点、时间跨度和宣传场次。 

1. 薪酬。不能低于 3000 万，如果 A 公司开出的薪酬低于这个数字，就没

有继续谈论的必要，当然薪酬越高越好，最好能达到 4000 万。 

2. 票房分成。B 很看好这部电影的票房，因此非常希望获得较多的分成。B

也知道片方给出的分成不可能超过 5%。 

3. 拍摄地点。片方提到的拍摄地点有 4 个，无锡影城，海南，澳大利亚和

泰国。B 住在无锡，他期望在这里拍摄，就可以经常回家。第二选择是去海南岛，

因为家人探望他比较方便。他不喜欢去泰国或澳大利亚，因为离家太远。 

4. 时间跨度。B 总体来说希望拍摄时间长一些，最快的话可以 4 周拍完，

这意味着每周要工作 7 天，每天工作 14 个小时。这样的工作强度想想都可怕。

6 周拍摄时间可以接受，8 周最好。也不能太长，否则会影响其他影片的拍摄。 

5. 宣传场次。B 知道宣传造势不可避免，但他并不喜欢这种活动，如果多

于五次就太无聊了。 

 

 

片酬 分成 拍摄地点 拍摄时间 路 演 活

动 

3000，100 0%，50 无锡，100 4 周，100 1 次，0 

3250，75 1%，40 海南，50 6 周，60 2 次，10 

3500，50 2%，30 澳大利亚，0 8 周，30 3 次，60 

3750，25 3%，20 泰国，150 10 周，0 4 次，70 

4000，0 4%，10     5 次，80 



B 告诉你，目前有好几家大公司邀请 B 拍片。如果选择失落假日，就要拒

绝其他大公司的邀请。所以他要根据合同条款来决定是否接拍。另一方面，B 很

喜欢这个剧本，A 公司也是很有实力的公司，这部电影一定会卖座。因此他告诉

你，如果能够达到半数以上的理想条款，就可以接拍。 

可能的最高分数：380 

片酬 分成 拍摄地点 拍摄时间 路演 

3000，0 0%，0 无锡，75 4 周，25 1 次，50 

3250，20 1%，20 海南，50 6 周，50 2 次，40 

3500，40 2%，40 澳大利亚，0 8 周，75 3 次，30 

3750，60 3%，60 泰国，0 10 周，25 4 次，10 

4000，80 4%，80     5 次，0 

  5%，100       
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